地產經紀 vs 學校老師
新界校長會主席﹕朱景玄
二零一零年四月三十日

《大埔心連心》經過業務轉移後復刊，筆者很高興有機會再度在此與讀者分享生活和教育服務上的體驗。

近日，內地與香港的地產市道同樣蓬勃，樓價升溫，令不少有意置業的小市民透不過氣來。地產商為增加利潤，無所不用其技。不同的銷售伎倆，例如﹕樓層數字遊戲、隱形價單、口術造市、造勢加推等，讓欠缺經驗的買家墮入迷陣，被玩弄於股掌之中。
有見及此，中央和特區政府均推出打擊炒賣的措施，以維持市場健康發展，免得《蝸居》的故事不斷延續。曾俊華司長的九招十二式，更在報章上佔了很大篇幅，市民都十分期待，有關措施是否能提升樓市透明度，保障消費者的權益。
雖然筆者現時沒打算置業，但在購物商場閒逛消遣時，偶然會遇上一些進取的地產經紀，一面跟著走，一面口若懸河地推介某某樓盤，將售樓書強塞給我，強調正值「入市」時機等。他們鍥而不捨地推銷，有時不免惹人厭煩。不過，筆者頗欣賞他們敬業和積極的態度。當然，豐厚的佣金才是真正的推動力，但經常要面對途人不屑的目光，並非人人能擁有這股「耐力」。
該等鍥而不捨，甚至有點「死纏難打」的做法，其實也有可取和值得學習之處。如果各位教育工作者對一些頑劣的學生，都能採取這種不輕言棄的態度，相信定幫助更多學生「改邪歸正」。
不同之處，是途人或會不勝其煩，最後勉強接過經紀手上的簡介資料，但老師所用的，必須是揉合耐性及愛心的技巧，沒有「勉強」的可能。
另一分別，就是儘管老師成功將學生導回正軌，所獲得的「佣金」也並非「真金帛銀」，而是金錢無法衡量的「尊重」和「滿足感」。這些寶貴的經驗，更會成為老師在教學生涯，甚至人生路上的寶貴經驗。
各位同工，你們會輕易放棄一個挽回學生的機會嗎？

